oy

ocak konusunda proje
gelistirdik. Ark
ocaklarinda ton basgina
10 dolarhk tasarruf
saglayacak bir proje.
Rusya’da bu
teknolojiyi
uygulayacagimiz bir is
var. Bu teknolojlyi
Tarkiye'ye

kazandirmak istiyoruz. .

Tudrkiye'de yok,
dlinyada var. Biz daha
makul maliyetlerle
kurabilecegiz Ustelik.
Bu konuda ¢cok
ilerleme kaydettik.
Burada TUBITAK'In
surecin dl__ mda

CVS, Ortag1 ve Yonetim Kurulu Uyesi Murat Karatekin'in
tammuyla bir ‘mithendislik miiteahhitlik’ firmasi. Demir
celik tesisleri tasarlayan ve ‘anahtar teslimi’ olarak ku-
ran bir firma. Farki, teknolojisinin kok hticresi kendisi-
ne ait olmasi. Simdiye kadar birgok tilkede tesis kurmus.
Tiirkiye’de kurduklarinin en son 6rnegi Toscelik. Um-
man’da, Misir’da, Ukrayna’da, Karadag'da, Kazakis-
tan’da (Arcelor’a) anahtar teslimi isler bitirmis. Bundan
daha fazlasinin kurulusunda is ortagi olarak yer almus.
Halen elinde bulunan islerin biiyiikliigii 500 milyon eu-
ro. Firmada 160 miihendis ¢alisiyor... Bunlarin bazila-
r1 Ukraynali, Italyan, Alman, Rus, Hintli...

Murat Karatekin’in verdigi bilgiye gore CVS, kendi
sektoriinde ilk bes icinde. 100 bin metrekare acik alan-
da 50 bin metrekare kapah alamyla tesis biiyiikl{igii ola-
rak bakilirsa bu sektorde diinyann ikinci biiytigii. Ya-
tirnm degeri 1 - 1.5 milyar dolar olan fabrikalar kurabi-
liyor... Yilda 200 milyon euroluk is tamamlayabiliyor.
Global firmalara ekipman tiretmek iizere kurulmus. 6
- 7 yil sonra kendi miithendisligini, teknolojisini tireten
bir firma olma basarisini gostermis. Kiralik bir at6lyeden
iic biiyiik tesis sahibi, demir ¢elik tesisleri kurabilen bir
biiyiikliige, yetenege ulasmig. Teknolojisinin ‘kok hiic-
resi’nin elinde olmasi tesadiifi degil, CVS, Ar - Ge'ye yil-
da 10 milyon dolardan fazla harciyor!

Bu basarimin altini ¢izen bir baska faktor daha var;
CVS, sadece 12 yil once 3 parasiz mithendis tarafindan
kurulmus! Ayrilan bir ortagin yerine bir bagska miihen-
dis (Murat Karatekin) ‘girisimci ortak’ olarak katilmas.
Sonucta CVS, makine miihendisleri Cengiz Saygin, Ve-
dat Calik ve elektrik mithendisi Murat Karatekin’in egit
ortaklig1 ile yoluna devam ediyor. Murat Karatekin, sir-
ketin Gebze Muallimkoy’deki tesislerde sirketi anlatiyor:

“Burada ti¢ tesis var. 3 tesisi ti¢ alt firma temsil edi-
yor. Haddehane, gelikhane ve enerji... Enerji sonradan
geldi. Bu konuda ¢igegi burnundayiz. Niikleer santral
ekipmanlar, tedarigi, riizgar santrali direkleri, cevrim
santrali ekipmanlari... Biiylik uluslararasi firmalarla is-
birligimiz var. Kendimiz i¢in de bir otoprodiiktor tesis
kuracagz. Bu ise girmemizin bir nedeni de sektoriin ta-
lebidir. Demir-celik fabrikasi isteyen her ii¢ yatinmeidan
biri enerjiyi de istiyor.” ,

Bircok tilkede ofisleri var
~ CVS'nin ti¢ ana kitada faaliyeti var: Afrika, Asya ve
Avrupa. Bu kitalardan pazarin canh oldugu tilkede of-
isleriyle konuslanmus, Ofislerde o iilkelerden mithendisler

- Ug miihendisin parasiz girketiydi
§|md| milyar $'hk fabrika kuruyor

" Karatekin

calistyor. Karatekin, “Yurtdisi ofislerimizde 60’a yakin
miihendis vardir” diyor. Su sirada ellerinde yatirim de-
geri 500 milyon euroyu bulan irili ufakh 20’ye yakin is
oldugunu belirten Karatekin'in verdigi bilgiye gore bu
isler icinde G. Kore ve G. Afrika’da iki 6nemli i§ var. Sir-

ketin is agirhigr da yurtdisinda. Karatekin, “Yurtdig

yiizde 75tir” dedi.

Firmanin temposu ¢ok dikkat ¢ekici, Karatekin'in ver-
digi bilgiye gore 2007'den sonra firma dort kat bliytims.
Karatekin, “Asil biiyiime kimlik degisimindedir. CVS her
kitada is yapabilen, birgok tilkede ofisleri bulunan glo-

bal bir firma oldu. Mittal'le, Posco’ya ¢alisiyor. Posconun

‘coziim ortagl‘ olmak veya Mittal’in... Diinyanin bir ve
tic numaral firmalarina ‘en 1yi teknolojik ¢oziimu sag-
layan’ bir firma olmak... Bunu basarinmn tescili olarak an-
lamak gerekir. Bu iki firmanin yillik {iretimi 150 milyon
tondur” dedi.
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“Blr de ﬁnansrnan olsa...

Murat Karatekin’in 6zellikle mg\ﬂadlg bir konu var.
“Biz 1 - 1.5 milyar dolarlik tesisler kurabiliyoruz. Daha
biiytigii miimkiin degil mi, miimkiin tabii ama finans-
man sorunu, Avrupal biiyiik rakiplerimizin boyle bir so-
runu yok. Biiyiik projelerde finansman ¢ok énemlidir.
Bulacaksaniz, arkanizda boyle bir destek olacak. Onla-
rin var ama bizim yok. Bizde Eximbank devreye girse ¢ok
daha biiyiik projelere girebiliriz. Dort yildir anlatmaya
calisiyorum ama yol alamadik” dedi.

Hl Lyl
Stin

Karatekin’in anlattigina gore 2008'de patlayan global kriz doneminde
sektor icin hayat neredeyse durmus. 2009'da aciimaya baslamis, |
2010’da acilmis. “Bu yil ise alinan islere bakilirsa cok iyi gecebilir” dedi
Karatekin. Bu gelisme firmadaki istihdama da yansltyacak diyen
Karatekin, bu yil 400 - 500 civarinda ek istihdam yaratacaklarini soyledi.
Karatekin, “Mithendis ve teknik nitelikte arkadaslar alacagiz. Projeler
basliyor. Elimizdeki islerin onemli bir kismi bu yil baslyor” dedi.

[irk mUhendislerine glven ilan
edildigi gun gelen mektup sok etti

Basbakan Erdogan’in son TUSIAD konusmas! hatirlardadir. Erdogan,
bir otomotivde bir Turk markasi, Tark otomobili istemis, ‘babalara’ bu
konuda girisimde bulunmalari cagrisi yapmisti. Basbakan'in bu
konusmasini ‘Turk muhendislerine given’ olarak degerlendiren Murat
Karatekin, tam da o gun Tirk muhendislerine guvensizlik ilan eden bir
mektup aldigini anlatiyor: “Bizim yerli bir demir-celik firmamiz... Bir
ihalesi var. Bizim uzman oldugumuz bir konu. Ayni konularda global
sirketlerle calisiyoruz. Mittal'in dokam tesisi ihalesini aldik. Posco bana,
‘sen benim strekli dokum tedarikcim ol” demis, anlasma imzalamisiz.
Gelen mektupta, ihalesine kabul edilmedigimiz, ciinkd yabancl
firmalarla calisacaklar yaziyor. Bu beni cok cok tizda. Boyle bir
guvensizligi Tark mahendislerine hakaret olarak aldim. Bu firma

1400 - 500°e yakin yen
dam saglayacak

ihalesinin fiyat teklifi asamasina bile cagirmadi. Ya bu firmada bir terslik

var ya da Mittal’de.” Firmanin adini vermeyen Karatekin,
gorasmemizde, bircok kez bu konuya donda ve benzer bir
degerlendirme yapti. |




